Ksker
Nota de prensa

Esker Registra un Nuevo Récord de
Facturacion en 2023 Pese al Clima
de Incertidumbre Econdmica

La compafiia crece un 14% con casi 180 millones de euros en ventas
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2022

No auditados
( ) Crecimiento®

Crecimiento®

SaaS® 38.2 34.2 +15% 146.8 127.7 +17%
Servicios de implementacion @ 8.0 6.9 +17% 28.3 25.7 +12%
Productos histéricos @ 0.7 1.3 -42% 35 5.9 -39%
TOTAL 46.9 42.5 +13% 178.6 159.3 +14%
Contrataciones ®® 7.0 4.50 +58% 20.8 16.6 +24%

Mincluye suscripciones e ingresos transaccionales

@Incluye consultoria y servicios profesionales

®Incluye Esker DeliveryWare, servidores de Fax y acceso Host

@Crecimiento basado en un tipo de cambio constante: tipos de cambio de 2023 aplicado a cifras de 2022
®Expresado como ingresos anuales recurrentes (ARR).

Madrid. — 23 de enero de 2024 — Esker, empresa lider en la digitalizacion de la relacion comercial
entre proveedores y clientes, anuncia sus resultados correspondientes al cuarto trimestre de 2023,
gue de nuevo han propiciado el trimestre y afio mas exitosos de su historia con unos ingresos que
rozaron los 180 millones de euros en 2023. Los ingresos por ventas de Esker en 2023 ascendieron a
178,6 millones de euros, lo que supone un crecimiento del 14% respecto a 2022.

Las ventas durante el cuarto trimestre de 2023 alcanzaron los 46,9 millones de euros, logrando un
aumento del 13% con respecto al cuarto trimestre de 2022. A pesar de un ligero descenso en los
volumenes registrados desde mediados de afio debido a la desaceleracion econémica, las ventas de
soluciones SaaS, que subieron un 15%, y los servicios de implementacion contindan impulsando el
crecimiento, representando el 98% de los ingresos trimestrales. Este fuerte incremento se extiende a
todas las geografias en las que Esker opera, registrando un sélido crecimiento en todos los &mbitos.
Estos resultados se deben al éxito de ventas alcanzado a lo largo de todo el afio.

Un trimestre y un afio récord de nuevas contrataciones

Esker también registré su mejor trimestre en términos de nuevas contrataciones. El valor en ingresos
recurrentes anuales (ARR) de los nuevos contratos firmados durante el cuarto trimestre de 2023
aumenté un 58% frente al cuarto trimestre de 2022, alcanzando los 7 millones de euros, lo que
supone un crecimiento del 38% en comparacion con el récord previo del tercer trimestre de 2023.
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El ARR de los nuevos contratos firmados en 2023 aumentd un 24% respecto a 2022, alcanzando los
20,8 millones de euros.

La actividad de ventas fue extremadamente dinamica en Europa con un crecimiento del 84% en
nuevas contrataciones durante el afio. Impulsada por las préximas regulaciones de facturacion
electrénica en Francia, las ventas en Francia crecieron un 89%, con un impresionante cuarto trimestre
que se saldd con un 146% mas en comparacion con el cuarto trimestre de 2022. El resto de Europa
aumenté un 83% durante el afio (+72% en el cuarto trimestre), lo que refleja el éxito de las
importantes inversiones realizadas en esta region durante trimestres anteriores.

Las nuevas contrataciones en EEUU aumentaron un 16% en el cuarto trimestre, lo que representa el
35% de las contrataciones totales de la compafiia. La regién Asia-Pacifico experimento un ligero
descenso en los contratos (-2%) debido al debilitado clima econémico de la region.

Mayores costes de adquisicion

El ritmo de los contratos firmados vinculados a la normativa de facturacion electrénica en Francia se
aceler6 en el cuarto trimestre de 2023, lo que dio lugar a costes de adquisicion superiores a los
esperados (que generalmente consisten en comisiones de ventas). Dado que Esker no difiere los
costes, estos se imputan a la cuenta de resultados en el momento de la firma del contrato, mientras
gue los ingresos por ventas sélo se registran mes a mes (ingresos repartidos en modo SaaS). En
consecuencia y como se anunci6 en los resultados financieros del tercer trimestre de 2023, la rapida
aceleracion de las contrataciones afectara a los margenes operativos esperados para 2023 en 10 2
puntos, situandolos en torno al 10%.

Una sélida estructura financiera

A 31 de diciembre de 2023, el liquido en caja de la compafiia asciende a 52,2 millones de euros
(frente a 46,9 millones de euros a 31 de diciembre de 2022). Con 41,5 millones de euros de efectivo
neto (frente a 32,3 millones de euros a 31 de diciembre de 2022) y méas de 130.000 de acciones en
autocartera (que representan mas de 20 millones de euros segun el precio de cierre de la accion),
Esker tiene autonomia financiera para desarrollar su estrategia basada en la aceleracion del
crecimiento organico, complementado con adquisiciones especificas para integrar mercados
adyacentes y mejorar el valor que aporta a los clientes.

Previsiones para 2024

Los impactos positivos de la normativa sobre facturacion electrénica deberian prolongarse en 2024,
aumentando las contrataciones en Francia. Se espera que este mismo factor impacte favorablemente
a las operaciones en Espafia, Malasia, Singapur y Alemania en los préximos afios, dependiendo de
los calendarios de implementacion de los respectivos gobiernos.

Todas las filiales de Esker cuentan con importantes porfolios de potenciales acuerdos, lo que se
espera que dé como resultado un crecimiento de contrataciones de dos digitos para 2024.

Dado el sélido comportamiento de las contrataciones en 2023, y a pesar de que la continua
incertidumbre econdmica podria afectar las transacciones de la plataforma, Esker prevé que el
crecimiento organico de los ingresos para 2023 se moveré entre el 12% y el 14%. En este nivel de
crecimiento y con un estricto control de gastos e inversiones, se estima que la rentabilidad se sitte
entre el 12% y el 13% de los ingresos.
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Sobre Esker

Lider mundial en soluciones de digitalizacion de los ciclos de gestion Procure-to-Pay y Order-to-Cash,
Esker ofrece una plataforma cloud que permite reforzar la relacién comercial entre proveedores y
clientes, aportando valor y visibilidad al trabajo de los profesionales de finanzas y servicio al cliente.
La Inteligencia Artificial de su plataforma permite a los departamentos administrativos trabajar con
mayor productividad, con una visibilidad mejorada sobre todas las operaciones comerciales,
privilegiando la colaboracion entre empleados, clientes, y proveedores. Multinacional francesa con
sede en Lyon, Esker esta presente en Europa, América del Norte, Asia/Pacifico y Sudamérica.
Cotizada en Euronext GrowthTM de Paris (cédigo ISIN FRO000035818), la compafiia alcanzé una
facturaciéon de 178,6 millones de euros en 2023. Para mas informacion sobre Esker y sus soluciones
visita nuestra web www.esker.es, siguenos en Twitter @Eskerlberica en LinkedIn y Gnete a nuestras
conversaciones y debates en el blog de Esker.
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