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Esker Crece un 13% en el Primer
Semestre de 2024

Las soluciones SaaS representan un 82% de las ventas

Resultados semestrales en miles

Primer semestre

Variacion en %

Primer semestre de 2024*

de € de 2023*

Ventas 99,2 87,9 +13%
Ingresos operativos 12,7 9,8 +30%
Margen operativo 12,8% 11,1%

Ingresos corrientes 13,3 9,9 +35%
Ingresos netos 9,3 7,5 +25%
Margen neto 9,4% 8,5%

Resultado de explotacion (nuevas 121 9.4 +29%
normas francesas) **

Valor en miles de € 30/06/2024 31/12/2023 varecion e
Patrimonio de los accionistas 116,4 108,4 +7
Posicion de efectivo neto™ 48,2 42,6 +13%

* Cuentas preparadas segun las normas contables francesas (CRC 99-02) y no auditadas.

** Resultado operativo calculado de acuerdo con la nueva Ley de Finanzas francesa de 2024, siguiendo un cambio
metodolégico, excluyendo el crédito fiscal para I+D reclasificado en el resultado neto.

*** Incluye 4,9 millones de euros de inversiones clasificadas como activos fijos financieros, pero que pueden movilizarse
segun las necesidades de la empresa

Madrid. — 24 de septiembre de 2024 — Esker, empresa lider en la digitalizacion de la relacion
comercial entre proveedores y clientes, anuncia sus resultados correspondientes al primer semestre
de 2024, en el que los ingresos por ventas han crecido un 13%. Las soluciones SaaS han crecido un
12% y representan el 82% de las ventas del semestre. Los ingresos por suscripcion han aumentado
un 30%, lo que representa el 51% del negocio SaaS. Esta dindmica, apoyada por el excelente nivel
de contrataciones de los trimestres anteriores, compensa la ligera disminucién de los ingresos
transaccionales, alin afectados por el dificil contexto macroeconémico. Esta evolucion esté en linea
con la estrategia comercial de la compafiia, que prioriza la resiliencia y la previsibilidad de los
ingresos al apostar por las suscripciones como fuente de ingresos recurrentes.
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Los servicios de implementacién, principalmente las actividades de consultoria crecieron un 25% y
representan el 17% de los ingresos totales de la empresa. Los productos de licencia tradicional y los
del catalogo histérico disminuyeron un 57% durante el periodo y representan solo el 1% de las
ventas.

Desde la perspectiva geogréfica, las tendencias fueron mixtas. La region de Asia y el Pacifico
confirmo el repunte esperado después de un periodo en 2023 mas cauteloso, habiendo logrado un
crecimiento dindmico del 21% en estos primeros seis meses del afio. Europa confirmé su resiliencia y
crecio un 14%, mientras que el crecimiento en EE. UU. se desaceler6 ligeramente (+11%) debido a
una moderacién de nuevos contratos en la primera mitad de 2023. La fuerte aceleracién de las
contrataciones hacia finales de 2023, y especialmente en el primer semestre de 2024, hace pensar en
un aumento del crecimiento en América en el segundo semestre de este afio.

Récord de nuevas contrataciones

Las nuevas contrataciones aumentaron un 51% en el primer semestre del afio, impulsadas
principalmente por EE. UU., donde experimentaron un crecimiento del 95% con contratos muy
significativos firmados en el segundo trimestre.

A pesar de lograr un crecimiento del 18% en comparacion con el primer semestre de 2023, el ritmo de
los contratos firmados en Francia se desaceler6 a principios de afio debido al retraso de la reforma de
la facturacion electronica. Sin embargo, el registro de Esker como Partner Dematerialization Platform
(PDP) deberia impulsar las nuevas contrataciones en la segunda mitad del afio y, sobre todo, de cara
a 2025.

Europa registré un comportamiento soélido y estable en comparacién con un primer semestre de 2023
excepcionalmente elevado. La regién de Asia y el Pacifico se recuperd con fuerza con un aumento
del 52%, impulsada por la implementacion de la facturacion electrénica obligatoria en Malasia.

Vuelta a niveles normales de rentabilidad

Como se anuncio el afio pasado, Esker volvio a ser rentable, en linea con sus niveles habituales, con
un margen operativo del 12,8% de las ventas semestrales. Este comportamiento es el resultado de la
moderacién en su estrategia de inversion implementada en el segundo semestre de 2023 y de la
solidez del modelo de negocio de Esker.

El resultado operativo aumentd un 30% respecto al primer semestre de 2023, impulsado por los
esfuerzos para mejorar la productividad operativa. Como resultado, la plantilla media del semestre
aumenté solo un 3% hasta las 1.042 personas, en comparacién con un aumento de casi el 10% en el
ejercicio 2023. Estos ajustes han permitido controlar el aumento de los gastos operativos y optimizar
los recursos existentes.

Con un tipo impositivo efectivo estable, el beneficio neto aumentd un 25% hasta los 9,3 millones de
euros (9,4% de las ventas).

Una sélida estructura financiera y un crecimiento del flujo de caja operativo
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Una vez deducida la deuda financiera, el neto liquido de la compafiia se ha incrementado hasta los
48,2 millones de euros, un crecimiento de 5,6 millones a pesar de que el pago de dividendo
representa el 26% del resultado neto de 2023. La evolucion positiva del nivel de efectivo es el
resultado de una buena generacién de tesoreria operativa durante el semestre, con un aumento de
casi 1,8 millones de euros (+13% respecto al primer semestre de 2023).

Previsiones para 2024

Esker ha empezado el afio 2024 con una nota muy positiva gracias a los numerosos nuevos contratos
firmados en 2023. En esta linea, el gran nimero de contratos suscritos en el primer semestre de 2024
(+51%) seguira impulsando el crecimiento de las ventas en los préximos trimestres. Ademas, las
politicas moderadas de inversion adoptadas a mediados de 2023 mejoraran aiin mas la rentabilidad
en el segundo semestre del afo.

Para el afio fiscal 2024, Esker confirma su objetivo de crecimiento de ventas de 12-14%, excluyendo
adquisiciones. A este nivel de actividad, la rentabilidad prevista se sitla entre el 12 y el 13% de los
ingresos por ventas.

Sobre Esker

Lider mundial en soluciones de digitalizacion de los ciclos de gestion Source-to-Pay y Order-to-Cash,
Esker ofrece una plataforma cloud que permite reforzar la relacion comercial entre proveedores y
clientes, aportando valor y visibilidad al trabajo de los profesionales de finanzas y servicio al cliente.
La Inteligencia Artificial de su plataforma permite a los departamentos administrativos trabajar con
mayor productividad, con una visibilidad mejorada sobre todas las operaciones comerciales,
privilegiando la colaboracion entre empleados, clientes, y proveedores. Multinacional francesa con
sede en Lyon, Esker esta presente en Europa, América del Norte, Asia/Pacifico y Sudamérica. Para
mas informacién sobre Esker y sus soluciones visita nuestra web www.esker.es y siguenos

en LinkedIn.
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