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Esker: Jahresergebnis 2022

Rekordergebnisse und optimistischer Ausblick fur 2023

FELDKIRCHEN UND LYON, FRANKREICH - 23. Méarz 2023

WERTE IN MIO. EUR 2022 2021 Wachstum

Verkaufsumsatz 158,987 133,58 +19 %
Bruttomarge® 114,193 91,49 +25 %
Betriebsergebnis 21,409 16,58 +29 %
Laufende Ertréage vor Steuern 21,682 16,782 +29 %
Jahresuberschuss 17,864 14,28 +25 %

(@) Die Bruttomarge entspricht den Umsatzerldsen abziglich der Kosten der verkauften Produkte (z. B. Plattform-, Produktions- und
Beratungskosten)

Auf der Esker-Aufsichtsratssitzung wurde der Geschéftsbericht fir das Geschéftsjahr genehmigt, das am Mittwoch, den 31. Dezember 2022,
endete. Das Audit fiir den konsolidierten Abschluss wurde durchgefiihrt. Der Prufbericht wird Ende April erstellt, sobald die Verfahren zur
Verdffentlichung des Jahresfinanzberichts abgeschlossen sind.

Schnelleres Wachstum durch Cloud-Lésungen und den amerikanischen Kontinent

Die Umsatzerldse von Esker beliefen sich im Geschéftsjahr 2022 auf 159 Mio. Euro. Das entspricht einem
Anstieg von 19 % gegenliber 2021 (13 % bei konstanten Wechselkursen im Konsolidierungskreis). Diese
Ergebnisse sind gepragt durch den anhaltenden Erfolg der Cloud-Automatisierungslosungen des
Unternehmens, die einen Umsatz von 128 Mio. Euro und 80 % der konsolidierten Umsatzerlose
ausmachen — ein Anstieg von 23 % gegentber dem Vorjahr (17 % bei konstanten Wechselkursen). Dank
der starken Umsatzentwicklung in den Jahren 2021 und 2022 konnte Esker das gute Wachstum der
Cloud-Umsatze trotz der unsicheren Wirtschaftslage Uber weite Teile des Jahres 2022 aufrechterhalten.

Der Umsatz mit professionellen Implementierungsservices stieg um 12 % (7 % bei konstanten
Wechselkursen) und machte 16 % des Gesamtumsatzes aus. Dieser Umsatzbereich profitierte vom
dynamischen Verkauf von SaaS-Ldsungen und unterstiitzt das Wachstum des sich entwickelnden
Partnernetzwerks. Der Abwartstrend traditioneller Lizenzprodukte und alterer Losungen setzt sich fort und
hat 2022 weniger als 4 % des Gesamtumsatzes ausgemacht (-21 % auf Basis konstanter Wechselkurse).

Aufgeschlisselt nach Regionen waren Amerika und der Asien-Pazifik-Raum mit einem Wachstum von
Uber 14 % (bei konstanten Wechselkursen) am dynamischsten. Europa hat sich angesichts des
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makrotkonomischen Umfelds gut behauptet und verzeichnete bei konstanten Wechselkursen im
Konsolidierungskreis ein Wachstum von tber 11 %.

Gute Geschéaftsentwicklung

Der Wert der jahrlich wiederkehrenden Umsétze (Annual Recurring Revenue, ARR) der 2022 neu
abgeschlossenen Vertrage stieg um 26 % (19 % bei konstanten Wechselkursen). Nach einem traditionell
schwéacheren ersten Quartal nahm die Zahl der neuen Vertragsabschliisse von Quartal zu Quartal zu,
wobei in den letzten beiden Quartalen des Jahres historische Rekorde erzielt wurden.

Besonders dynamisch entwickelten sich die Auftragseingange im asiatisch-pazifischen Raum (+45 %) und
in Amerika (+23 %), die allein fast 57 % der gesamten Auftragseingange von Esker ausmachten und den
langjahrigen Verkaufserfolg in diesem fihrenden Technologiemarkt bestatigen. Europa blieb mit einem
Anstieg der Auftragseingédnge um 3 % stabil; das entspricht 33 % des Gesamtvolumens. Diese Stabilitét
spiegelt eine gewisse abwartende Haltung der Unternehmen gegeniber der wirtschaftlichen und
geopolitischen Lage auf dem Kontinent wider.

Die Auftragseingange umfassen mehrjahrige Vertrage mit Endkunden bzw. Partnern. Sie wirken sich im
Jahr des Vertragsabschlusses nur geringfiigig auf den Umsatz aus, tragen aber in den Folgejahren zum
Wachstum des Unternehmens bei. Gemal einer konsequenten Rechnungslegung werden die Abschluss-,
Marketing- und Vertriebskosten fir diese Auftragseingange vollstandig im Jahr der Unterzeichnung
verbucht.

Kontinuierliche Wachstumsinvestitionen

2022 stieg die Mitarbeiterzahl von Esker um tiber 13 % auf 972 Vollzeitaquivalente (VZA) zu Ende
Dezember. Die Einstellungsbhemiihungen verteilten sich gleichmaRig auf alle Standorte, wobei der
Schwerpunkt auf Amerika lag (+14 %). Neueinstellungen gab es vor allem im Vertrieb und im Marketing
(+17 %) sowie im Consulting (+13 %) und Kunden-Support (+14 %).

Erhdhte operative Rentabilitat

Das Betriebsergebnis von Esker stieg um 29 % und erreichte 21,4 Mio. Euro im Jahr 2022, verglichen mit
16,6 Mio. Euro im Vorjahr. Die operative Rentabilitat stieg im Jahr 2022 von 12,4 % auf 13,5 %. Diese
Ergebnisse wurden dank einer deutlichen Steigerung der Bruttomarge (+25 %) erzielt, die 72 % der
Umsatzerlése ausmachte. Zu diesen Ergebnissen trugen kontrollierte Plattform- und Produktionskosten
bei, die teilweise durch einen leichten Riickgang der Servicemarge — hauptsachlich aufgrund von
Investitionen in den Ausbau des Esker-Partnernetzwerks — ausgeglichen wurden. Der kontrollierte Anstieg
der allgemeinen Kosten trug ebenfalls zur Steigerung der Rentabilitét bei und erméglichte Investitionen in
die Entwicklung von Vertrieb (+38 %) und Marketing (+23 %). 2022 profitierte Esker zudem von glinstigen
Wechselkursen, vor allem in Bezug auf den US-Dollar, die sich auf 2,2 Mio. Euro bzw. 10 % des
Betriebsergebnisses des Jahres beliefen.
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In Anbetracht der gestiegenen Finanzertrage, eines stabilen effektiven Steuersatzes von 23 % und eines
guten Beitrags der nach der Equity-Methode bilanzierten Unternehmen belief sich der Jahresuberschuss
von Esker auf 17,9 Mio. Euro, was trotz eines kleinen auf3erordentlichen Verlusts einen Anstieg um 25 %
gegentber 2021 bedeutet.

Hoherer Jahrestberschuss

Beitrag von Market Dojo

Esker erwarb 2022 eine Mehrheitsbeteiligung von 50,1 % an Market Dojo, einem britischen Start-up-
Unternehmen fur E-Procurement-Software. Durch die Integration des Managements der
Lieferantenauswahl (e-Sourcing) in sein Losungsportfolio starkt die Ubernahme die Position von Esker auf
dem globalen Source-to-Pay-Markt.

Die Geschéfte von Market Dojo wurden ab dem 1. Juni 2022 in den Geschéftsberichten von Esker
konsolidiert. Im Laufe des Jahres erwirtschaftete das Unternehmen einen Umsatz von 0,8 Mio. Euro

(+20 %) und verzeichnete einen operativen Verlust von 0,7 Mio. Euro. Das ist auf die Investitionen
zurtickzufuihren, die getétigt wurden, um das Wachstum des Unternehmens — inshesondere in den USA —
anzukurbeln.

Ausblick fur 2023 und verfiigbare Barmittel

Die Leistung von Esker im Jahr 2022 — sowohl bei den Umsétzen als auch bei den Auftragseingangen —
lasst das Unternehmen mit Zuversicht auf das Jahr 2023 blicken. Die 2022 unterzeichneten Vertrage
werden 2023 schrittweise zum Umsatzwachstum beitragen. Dennoch kdnnen wirtschaftliche
Schwankungen im Zusammenhang mit geopolitischen Spannungen sowie die sich entwickelnden
Wirtschaftsraume, in denen Esker tatig ist, einen geringen Einfluss auf die Unternehmensleistung in
Bezug auf Umsatzvolumen und Auftragseingdnge haben. Unter diesen Umstanden und wie bereits bei der
Veroffentlichung der Ergebnisse fir das vierte Quartal 2022 angekindigt, rechnet Esker fur das
Gesamtjahr mit einem Wachstum von 12 bis 14 % (ohne Beriicksichtigung von Ubernahmen und
Wechselkursen) bei stabiler Rentabilitat. Diese Prognose wird mit jeder Verdffentlichung zur
Umsatzentwicklung aktualisiert.

Zum 31. Dezember 2022 belief sich das Barguthaben des Unternehmens auf 42,9 Mio. Euro. Hinzu
kommen noch 4,8 Mio. Euro, die als Finanzanlagen klassifiziert werden, aber kurzfristig verfligbar sind.
Esker hat 2022 neue Darlehen in H6he von 17 Mio. Euro zu sehr glnstigen Konditionen aufgenommen.
Zusammen mit den verfligharen Barmitteln ist Esker so in der Lage, im Einklang mit seiner
Entwicklungsstrategie bei Bedarf externe Wachstumschancen zu nutzen.

Uber Esker

Esker bietet eine globale Cloud-Plattform zur Automatisierung von Dokumentenprozessen und unterstitzt
Finanz-, Einkaufs- und Kundendienstabteilungen bei der digitalen Transformation in den Bereichen Order-
to-Cash (O2C) und Procure-to-Pay (P2P). Die Losungen von Esker werden weltweit eingesetzt und
beinhalten Technologien wie kiinstliche Intelligenz (K1), um die Produktivitat und die Transparenz im
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Unternehmen zu erhdhen. Zugleich wird damit die Zusammenarbeit von Kunden, Lieferanten und
Mitarbeitenden gestarkt. Esker verfiigt iber Niederlassungen in Nord- und Lateinamerika, Europa und im
Asien-Pazifik-Raum, wobei sich die deutschen Standorte in Feldkirchen/Minchen und Ratingen befinden.
Das in Frankreich bérsennotierte Unternehmen erwirtschaftete im Jahr 2022 einen Umsatz von 159,3
Millionen Euro, zwei Drittel davon aul3erhalb Frankreichs. Weitere Informationen Gber Esker und die
Ldsungen des Unternehmens finden Sie unter www.esker.de. Folgen Sie Esker auf LinkedIn, oder
besuchen Sie unseren Blog auf blog.esker.de.
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